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EUROPEISKA UNIONEN
Europeiska regionala utvecklingsfonden

Métesplats Varlden genomférs i samarbete med: I N BJ U DA N

Almi, Exportradet, Karlstads Universitet, Karlstad Kommun, Arvika Kommun, Region Varmland

och Lansstyrelsen i Varmlands lan. 00 00
nspresen Affarsnatverk

Praktisk information TyS kl an d '

Start 24 mars 2009
Plats Soédra Kyrkogatan 6 i Karlstad

Pris  2.500:—/pers for hela serien

(exkl moms). Biljetten &r inte personlig.

Anmaélan

vill vi ha senast 20 mars till

e-post info@handelskammarenvarmland.se
tel 054-22 14 80

Anmalan ar bindande och bekraftas med faktura.

Har du fragor
kontakta Frida Johansson 054-22 14 92

Handelskammaren Varmlands natverk
for dig som vill starta eller starka din
Hondelskammaren Vermiand internationella verksamhet.
Handelskammaren Varmland | Sédra Kyrkogatan 6 | SE-652 24 Karlstad | tel +46 (0)54 22 14 80 | fax +46 (0)54-22 14 90

info@handelskammarenvarmland.se | www.handelskammarenvarmland.se




[MOTESPLATS]

VARLDEN

[ 24 mars 2009 12.00-16.30 ] [ maj 2009]
Ingemar Ehrgard, Sprak & Media och
o o Max Bjork, Proplate AB
Affarsnatverk Tyskland Jork, Frop
e Att gora affarer med Tyskland. ® Varumiérke och PR i Tyskland.
Detta nitverk syftar till att hjalpa virmlandska sma och medelstora foretag e Affarskulturella skillnader mellan ¢ Information om marknadsféring och
att gora battre internationella affarer. Vi vill att du blir annu battre i dina for- Sverige och Tyskland. forséljningskanaler.
handii  ding inks " hidi tsateni ¢ Seder och bruk samt férhandlings- o Affarsjuridik.
andlingar, i dina inképsrutiner och i dina exportsatsningar. teknik. e Agent- & aterforsiljaravtal.
* Proplates erfarenheter av att géra
Genom Affarsnatverk Tyskland vill vi: affarer med Tyskland.
[¢] Oka kunskapen s att du som deltagare kan starta eller stirka din verk-
samhet i Tyskland.
[¢] Skapa ett natverk fér informations- och erfarenhetsutbyte. [ 21 april 2009 12.00-16.30 ] [ juni 2009]
[*] Hodja kompetensen om Tyskland, avseende marknaden, kulturella Exportradet och Almi Schwedische Handelskammer
skillnader och afférsrelaterade fragor. e Exportstegen — verktyg for affarsplan e Etableringsprojekt i tva steg
[¢] Underlitta samarbete och handel mellan Sverige och Tyskland. fér export i olika steg. - Marknadscheck
e Tjénster inom det europeiska - Kontaktsékning med métesbokningar.
o . L . ) natverket EEN. ® Personalsékning.
Varje traff har ett tema och vi lamnar utrymme fér dina 6nskedmnen. Vid . . . . .
¢ Finansieringsformer - betalningar till e Nétverk.
nagra av tréffarna kommer goda exempel pa féretag som lyckats med sina utlandet.

internationella afférer i Tyskland att presenteras.



