VAD AR HELPDESK CHINA?

Genom att lyssna till medlemmars 6nskemal och be-
hov har Handelskammaren startat Helpdesk China,
som ska hjilpa virmlindska foretag att hitta riitt pa
den kinesiska marknaden.

Helpdesk Chinas mal ir att vara en palitlig och obe-
roende part for virmliandska foretag, som vill starta
eller stirka sina affirer pd den kinesiska markna-
den.

Ning Wang, ansvarig for
Helpdesk China, dr uppvuxen
i Beijing. Hon dr bland annat
utbildad journalist och genom
sina studier och olika typer av
arbeten och uppdrag, savil i
hemlandet som internationellt,
har hon stor erfarenhet av den
kinesiska marknaden samt ett
brett kontaktnit.
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Vi gor Varmland till en &nnu battre plats
for foretagen

Som medlem i Handelskammaren Virmland féar
ditt foretag nya mojligheter. Du blir en del av vart
omfattande nitverk och far ménga kontakter som
ger dig helt nya affdrsmojligheter.

Genom oss gor du din stimma hord hos politiker
och beslutsfattare. Du kan botanisera bland vara
kurser, seminarier och foretagstriffar. Du har till-
gang till expertis i skattefragor, affirsjuridik och
internationell handel.

Handelskammaren ir en fri och obunden nérings-
livsorganisation med ndrmare 1 200 medlemsfore-
tag i Varmland. Véar huvuduppgift dr att verka for
att foretagen i Virmland ska ha bidsta mojliga for-
utsdttningar for att bedriva sin verksamhet.

Ett medlemskap i Handelskammaren Viarmland ger
ditt foretag en bittre grund att st pa. Bli medlem

sa mirker du skillnaden.

Ga in pa www.handelskammarenvarmland.se
och lds mer!
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- DIN VAG TILL DEN
KINESISKA MARKNADEN



VARFOR KINA?

* Kina har utvecklats till en marknadsvénlig
ekonomi med en snabbt vixande konsumtions-
marknad.

* Kinas dynamiska ekonomi erbjuder stora mojlig-
heter for sma och medelstora svenska foretag.

* Kina dr Sveriges viktigaste marknad i Asien och
kommer att 6ka i betydelse for svenska foretag.

» Svensk export till Kina kade, under forsta halv-
aret 2009, med 26 %, medan den totala svenska
exporten minskade med 20 %.

* Kina har klarat den globala finanskrisen bittre &n
de flesta andra linder, och det enorma ekono-
miska stimulanspaketet ($586 miljarder) innebér
ytterligare mojligheter for svenska foretag.

”Kinas tillvixt forvintas oka i ett fortsatt hogt
tempo, fragan dr om svenska foretag avsdtter till-
rdckligt med resurser for att ta del av denna resa...
Om svenska foretag inte inser dessa majligheter, sa
kommer ndgon annan att hinna fore.”

Citat av Mats Bergman, Trade Commissioner pa
Svenska Exportradet i Beijing, publicerat den 30
september 2009 pa Swedishwire.com.

VILL DITT FORETAG...

... sélja eller exportera till Kina?

* Svensk teknologi och kunnande har stora mojlig-
heter pa den kinesiska marknaden.

» Skandinaviskt tillverkade produkter uppskattas i
Kina.

¢ Kinas vixande medelklass ir redo att konsumera
svenska varor.

... tillverka i alternativt kopa eller importera fran Kina?

* Kina anses fortfarande vara "virldens fabrik” och
kan erbjuda nistan vilken produkt som helst till
en 1ag kostnad och med hog kvalitet.

* Minska dina kostnader genom att importera fran
Kina.

* Marknadsfor dina produkter “Designed in Swe-
den, made in China” for att nd den svenska,
kinesiska och globala marknaden.

HELPDESK CHINA KAN HJALPA DIG MED:

 generell inledande information om den kinesiska
marknaden

« generell och skriddarsydd radgivning om den
kinesiska marknaden

« att hitta palitliga leverantorer och samarbetspart-
ners i Kina vilka dven har CSR pé sin agenda

* att etablera kontakter med kinesiska foretag och
myndigheter

« att underlitta foretagsbesok samt medverka vid
massor i Kina

* tolkhjilp och koordinering av kinesiska delega-
tionsbesok 1 Varmland

* tolkhjilp och koordinering av svenska delega-
tionsbesok i Kina

* oOvriga specifika foretagsbehov.

Kontakta gidrna Handelskammaren for ytterligare in-
formation om kostnad, mojliga tjanster och dylikt.



