VI KAN BLI ANNU BATTRE PA ATT SE DE NORSKA MOJLIGHETERNA

Att de svensk-norska rel ationerna genom aren varit och & goda & ingen nyhet. Inte heller att
en viktig ingrediens i desamma ofta stavas Varmland. De norska investeringarnai var region
fortsétter att 6ka. Olav Thons shoppingcenter i Tocksfors &r ett farskt exempel, som redan
fran starten gav ca 400 nyajobb. Skogsforetaget Moelven Industrier som har ca 1200
anstdlldabarai Varmland & géavklart en viktig arbetsgivare, liksom solcellstillverkande
ScanModulei Glava, som pa baratva ar vaxt till 130 anstéllda. Ett annat foretag ar Flexit i
Tocksfors som pa ett & kommit upp i dryga 30 anstallda. Listan skulle kunna goras lang pa
finaforetag som etablerat sig i gransregionen. Dartill & pendlingsstrommen éver norsk-
svenska gransen & nastan tre génger s stor som arbetspendlingen i Oresundsregionen.
Fantastiska exempel och storartade siffror. Andavill vi havda att vi kan bli Iangt mycket
béttre pa att utnyttja mojligheterna som vart véastra grannland har att erbjuda.

Enligt farsk statistik &r det inget annat land som har s manga miljonarer per tusen invanare
som Norge. Siffror som forstés genererar otroliga affarsmajligheter. Som laget &r idag sa ar vi
tamligen bra pa att soka upp och gora affarer med norrménnen. Daremot anser vi, ovan
namnda exempdl till trots, att vi fortfarande kan bli mycket battre pa att erbjuda norrménnen
mojligheter till investeringar pa den svenska sidan av gransen. Och géarna samarbete mellan
norska och svenska investeringar.

Inom handel ssektorn &r investeringarna visserligen manga och stora och utvecklingen gar at
rétt hall aven nar det géller andra omraden. Men det finns all anledning att satsa an mer krut.
For vi har mycket att erbjudai var region, mycket att locka med. Daremot & vi mindre bra pa
att tala om det, daliga pa att visa den varmlandska bredden, som & mer an vacker natur och
bruksanda. | detta avseende &r det pagaende arbetet med att utveckla varuméarket Varmland
fundamentalt. Livsviktigt.

| Handel skammarens senaste webbenkat, som kvartalsvis skickas ut till dryga tusen
medlemsforetag, angav hela 42 % att de ser Norge som sin viktigaste marknad de kommande
aren. Inget dverraskandei sig. Men forpliktigande. For Handel skammaren och for andra
naringdlivsorganisationer och aktorer, som med alla medel méaste setill att utvecklingen inte
stagnerar. Vi maste taansvaret och setill att bereda vagen. Vi maste sla ett slag for breddat
ténkande och for nyainnovativa idéer nar det géller norsk-svenska relationer.

| januari 2007 har Handel skammaren bjudit in ca 2000 norska féretagare att deltai den
gigantiska affarsresan pa Ostersjon, dér vi chartrat hela M/S Cinderella och raknar med att
samlatusen varmléandska och norska féretagare och beslutsfattare under ett dygn. En
motesplats med nast intill oandliga kontakt- och affarsméjligheter.

| hést kommer Handel skammaren ocksa att, tillsammans med Varmland Ostfold Kommittén,
ordna en ndringslivskonferensi Norge, i syfte att synliggéra motorsportens betydel se for
naringdlivet i regionen. Enligt en studie, som Region Varmland Itit tafram, sa finns det hela
139 motorsportsrelaterade aktorer i regionen, vilka tillsammans omsétter ca 200 miljoner SEK
per &r. En utvecklingspotential som heter duga. Handel skammaren driver vidare, sedan ett
antal ar tillbaka, sa kallade Business Clubs, for att stéarka medlemsforetagens verksamheter i
och kunnande om specifika lander. Har har Tillvaxtkorridoren och Paper Province nyligen
uttryckt starkt intresse att fatill sténd en sddan Business Club med fokus pa Norge. Nagot
som vi hoppas kunna forverkligainom en snar framtid.



Visst finns det all anledning for ossi Varmland att vara n6jda med de fina svensk-norska
samarbeten, affarsrelationer och investeringar som blivit verklighet pa senare tid. Inte tu tal
om annat. Vi skulle till och med kunna kosta pa oss att sla oss en aning for brostet. Men detta
& paintet sitt detsamma som att varandjd och sld sig till ro. Tvartom, det &r nu det borjar och
det & nu vi har alla chanser i vérlden att dranytta av en redan paborjat positiv trend. Bredare
och fortsatt utvecklade svensk-norska afférsrelationer kommer att varaen hérnsten i
stravandet efter att goraVarmland till en &n mer attraktiv tillvaxtregion. Och vi & Gvertygade
om att de varmlandska foretagen &r bade redo och va rustade att anta utmaningarna, som
detta innebéar.
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